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RENDITI
MISURABILE
ADOTTA MISURE LEAD

1. TRATTATIVE
IN CORSO

(ESPRESSE IN AUM) 

3. NUOVI PROSPECT 

2. NUOVI CLIENTI 



Quando si fa impresa,  è

fondamentale rendersi

misurabili. Lo puoi ottenere

attraverso le misure lead,

ovvero: anziché concentrarti

sull'obiettivo, concentrati sulle

cose da fare che ti aiuteranno

a raggiungere l'obiettivo.

Per questo ti suggerisco di

strutturare un sistema di

"scorecards", schede di

controllo. Qui ti fornisco gli

indicatori chiave da tenere

sott'occhio.

4. PRIME VISITE

5. CLIENTI PERDUTI

6. UPGRADE DI
SERVIZIO

7. CONSULENZA
A PARCELLA

8. SECONDO PARERE
INFORMATO

9. REFERRAL

10. RICHIESTA DI
INTRODUZIONI

11. MEETING DI
REVISIONE
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RENDITI
MISURABILE
ADOTTA MISURE LEAD

12. MEETING CON COI-
CENTRI DI INFLUENZA

13. NUMERO PIANI
FINANZIARI CREATI

14. SOCIAL
ENGAGEMENT

15. SORPRENDI &
DELIZIA

(WOW EXPERIENCE)

16. PARTECIPAZIONE
AD EVENTI

17. NUMERO LIKE
FACEBOOK

18. NUMERO
CONNESSIONI

LINKEDIN

19. NUMERO
APPROCCI
LINKEDIN

20. NUMERO VISITE
SITO WEB

21. NUMERO NUOVI
INDIRIZZI EMAIL

PER INVIO
NEWSLETTER


