IMPRENDI
PROMOTORE

Academy

COME EARSI SCEGLIERE
DAI GLIENTI

OGNI CLIENTE E FOCALIZZATO SULLA SOLUZIONE DEL PROPRIO/DEI PROPRI
PROBLEMI.

COME DICEVA L'ECONOMISTA LEVITT:"LE PERSONE NON VOGLIONO UNA PUNTA
DI TRAPANO, VOGLIONO UN BUCO DA UN QUARTO DI POLLICE".

«LE PERSONE NON
VOGLIONO UNA PUNTA
DI TRAPANO,
VOGLIONO UN BUCO DA
UN QUARTO DI

POLLICE»
-THEODORE LEVITT

ECONOMISTA
(1925-2006)

PER QUESTO VOGLIO CONDIVIDERE CON TE UNO SCHEMA CHE TI SARA UTILE PER
ARGOMENTARE LA TUA PROPOSTA DI VALORE.

QUESTO SCHEMA CONTIENE 4 ELEMENTI:

* SERVIZI

* RISULTATI

* PROMESSA

* CREDENZE

NEI SERVIZI ARGOMENTA COSA OFFRI E COME AIUTI LE PERSONE.

| RISULTATI SONO CIO CHE | CLIENTI DESIDERANO DA TE: DECLINA QUESTA PARTE
PER IL TUO MERCATO TARGET, NON PARLARE TROPPO IN GENERALE, O NON
RIUSCIRAI A FARE LEVA SULLE EMOZIONI, CHI TI LEGGE/ASCOLTA NON SI SENTIRA
DAVVERO COINVOLTO/A.

LA PROMESSA: CHE TIPO DI GARANZIA SEI IN GRADO DI DARE.

LE CREDENZE: IN COSA CREDI TU?



IMPRENDI
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COME EARS]I SCEGLIERE
DAI CLIENTI

GUARDA L'ESEMPIO, E COMPLETA LO SCHEMA SULLA TUA SPECIFICA PROPOSTA

DI VALORE.

Servizi

»Offriamo consulenza e mentoring

Risultati

Promessa

*Pil tempo per te, maggion risultati, migliore

relazione con la clientela

«Contenuti innovativi estremamente pratici e

supporto attraverso peer group che riescono
a puidarti verso i risultati

Credenze

(it che sta arrivando pud travolgerti oppure

pud essere cavalcato. Devi volerlo

Servizi

» Offriamo .../ aiutiamo...

Risultati

Promessa

| nostri clienti vogliono...

* Garantiamo che...

Credenze

» Crediamo...

www.imprendipromotore.it/academy



